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I. DESCRIPCIÓN DEL CURSO 
 

En este curso los estudiantes desarrollarán una visión global de la evolución del Derecho Concursal en las 

últimas décadas, dando cuenta de grandes reformas en su estructura y objetivos, con especial énfasis en la 

regulación concursal chilena aplicable a la Empresa Deudora de conformidad a las disposiciones de la Ley No. 

20.720. De este modo, se analizará la forma en la cual el saneamiento económico de la empresa y la protección 

del crédito se han transformado en puntos focales, incidiendo en el otorgamiento de un mayor empleo de la 

autonomía privada en la solución de las crisis patrimoniales, la estructuración de procesos con menor nivel de 

asimetría de información, la reestructuración de las reglas de prelación de créditos, entre otros. Se analizarán 

los elementos jurídicos y económicos que inciden en esta elaboración y la forma en que ellos se encuentran 

estructurados en la Ley No. 20.720 de Reorganización y Liquidación de Activos de Empresas y Personas.   

 

 

II. OBJETIVOS DE APRENDIZAJE 

 

1. Explicar los diversos modelos concursales, su evolución e incidencia en el Derecho concursal vigente.  

2. Aplicar el análisis económico a los procedimientos concursales vigentes. 

3. Valorar críticamente la Ley No. 20.720 de Reorganización y Liquidación de Activos de Empresas y 

Personas. 

4. Aplicar correctamente los institutos concursales previstos en la Ley No. 20.720. 

 

 

III. CONTENIDOS 
 

1. Planteamiento general: 

1.1. Sobre los fines y funciones del Derecho concursal: del modelo publicista (sancionatorio o 

conservativo) al modelo privatista (satisfactorio y distributivo). 

1.2. Bases dogmáticas para el análisis económico del Derecho concursal: sobre la idea de la 

eficiencia de la solución concursal. 

1.3. Valoración general de la Ley No. de Reorganización y Liquidación de Activos de Empresas 

y Personas desde la perspectiva del modelo privatista y los estándares de eficiencia. 

 

2. Procedimiento concursal de reorganización de la empresa deudora. 

2.1. Los presupuestos objetivo y subjetivo del procedimiento concursal de reorganización. 

2.2. El modelo de protección de la negociación y la obtención de recursos para la empresa en el marco 

del procedimiento. 

2.3. La determinación del derecho a voto en el procedimiento concursal de reorganización. 

2.4. El régimen de los créditos garantizados en el procedimiento de reorganización. 

2.5. Acuerdos de reorganización extrajudicial o simplificada. 

 

3. Procedimientos concursales de liquidación. 



3.1. Los presupuestos objetivo y subjetivo del procedimiento concursal de liquidación. 

3.2. El problema temporal en la apertura del concurso. 

3.3. El sistema de defensa del deudor en la liquidación forzosa. 

3.4. La determinación del pasivo y la asignación de derecho a voto en el procedimiento de liquidación.  

3.5. El régimen jurídico de la realización de bienes. 

3.6. El régimen jurídico de los créditos en los procedimientos de liquidación. 

3.7. El término del procedimiento y los efectos de la extinción del saldo insoluto de las deudas. 

 

 

4. Referencia a los procedimientos concursales aplicables a la persona deudora. 

4.1. El problema del sobreendeudamiento del consumidor. 

4.2. Particularidades del procedimiento concursal de renegociación de la persona deudora. 

4.3. Particularidades del procedimiento concursal de liquidación de bienes de la persona deudora.  

 

 

IV. METODOLOGÍA DE APRENDIZAJE 
 

 

- Clases expositivas. 

- Actividades de análisis y revisión de temas. 

- Lectura de textos. 

 

 

V.  EVALUACIÓN DE APRENDIZAJE 

 

- Prueba: 30% 

- Trabajo escrito: 30% 

- Examen final: 40% 

 

Asistencia mínima: 75% 
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