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I. DESCRIPCIÓN 
 

El curso entrega una visión global de la evolución del Derecho Concursal en las últimas décadas, dando 

cuenta de grandes reformas en su estructura y objetivos, con especial énfasis en la nueva regulación concursal 

chilena. De este modo, se analizará la forma en la cual el saneamiento económico de la empresa y la 

protección del crédito se han transformado en puntos focales, incidiendo en el otorgamiento de un mayor 

empleo de la autonomía privada en la solución de las crisis patrimoniales, la estructuración de procesos con 
menor nivel de asimetría de información, la reestructuración de las reglas de prelación de créditos, entre otros. 

Se analizarán los elementos jurídicos y económicos que inciden en esta elaboración y la forma en que ellos se 

encuentran estructurados en la Ley de Reorganización y Liquidación de Activos de Empresas y Personas.   

 

II. OBJETIVOS 
 

1. Explicar los diversos modelos concursales, su evolución e incidencia en el Derecho concursal 

vigente.  

2. Reconocer las razones que han propiciado las recientes reformas en materia de insolvencia. 

3. Aplicar el análisis económico a los procedimientos concursales vigentes. 

4. Valorar críticamente la Ley de Reorganización y Liquidación de Activos de Empresas y Personas. 
5. Aplicar correctamente los nuevos institutos concursales, reconociendo las diferencias con la 

legislación de quiebras contemplada en el Libro IV del Código de Comercio. 

 

 

III. CONTENIDOS 
 

1. Planteamiento general: 

1.1. Perspectiva histórica. 

1.2. Sobre los fines del Derecho concursal. 

1.3. Bases dogmáticas para el análisis económico del Derecho Concursal: sobre la idea de la 

eficiencia de la solución concursal. 

1.4. Valoración general de la Ley de Reorganización y Liquidación de Activos de Empresas y 
Personas. 

 

2. Procedimiento concursal de reorganización de la empresa deudora. 

2.1. Protección financiera concursal. 

2.2. Régimen de los créditos garantizados en el procedimiento de reorganización. 

2.3. Efectos del acuerdo de reorganización. 

2.4. Acuerdos de reorganización extrajudicial o simplificado. 

 

3. Procedimiento concursal de renegociación de la persona deudora. 

3.1. El problema del sobreendeudamiento del consumidor. 

3.2. Papel de la Superintendencia de Insolvencia y Reemprendimiento en los procedimientos de 
renegociación.  

 



4.  Procedimientos concursales de liquidación. 

4.1. El problema temporal en la apertura del concurso. 

4.2. Régimen jurídico de la realización de bienes. 

4.3. Régimen jurídico de los créditos en los procedimientos de liquidación. 

4.4. El problema del conflicto de intereses en el concurso. 

4.5. La recomposición patrimonial del deudor. 

 

 

IV. METODOLOGÍA 
 

La metodología que será utilizada en este curso será una combinación entre exposición por parte del profesor 

y actividades de análisis y revisión de los temas a tratar. Durante las clases se ahondará en los aspectos 

novedosos y relevantes de la asignatura, exigiéndose al respecto una activa participación de los alumnos, en 

el proceso de estudio personal de los contenidos básicos de la Ley de Reorganización y Liquidación de 

Activos de Empresas y Personas y en la discusión de casos en el aula. 

 

V.  EVALUACIÓN 

 

En relación a la evaluación del curso y en consideración a la importancia que tiene la participación en clases, 

se exigirá un 75 % de asistencia para la aprobación del curso. 
 

Se realizará una prueba y un trabajo escrito cuya evaluación, en promedio, constituirán la nota presentación al 

examen. Dicha nota corresponderá al 60% de la nota final. 

 

Se realizará un examen final cuya nota corresponderá al 40% de la nota final. 
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